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CAD lisanslarini. anlama, 6dunlesmeleri degerlendirme ve
kurulusunuz icin en 6nemli unsurlari destekleyecek sekilde
uyarlanmis bir model secme hakkinda pratik bir kilavuz.

GIiRIS

>

CAD yazihmi kullanicilari, devam eden projeleri olan blyik Kkuruluslardan kisa vadeli ihtiyaclara sahip
startup'lara kadar cesitlilik gosterir. Siradan bir gézlemci bile hi¢cbir CAD lisans modelinin her kurulus icin en
iyisi olamayacagini gorebilir. Ancak bazi dnemli CAD yazilimi yayincilari, kalici (sahip olmak tzere satin alma)
lisanslardan abonelik tabanli (kullandikca 6deme) lisanslara gecis yapmaktadir.

Kalici lisanslar, genellikle sermaye gideri (CapEx)
olarak kabul edilen tek seferlik satin alimlardir ve
gecmisten bu yana, finansal liderler tarafindan uzun
vadeli deder kaybi ve amortisman yoluyla maliyet-
leri dengeledikleri icin tercih edilmistir. Buna karsilik
abonelik lisanslari aylik, Gc¢ aylik veya yillik dénemler
icin satin alinabilir ve genellikle isletme gideri (OpEx)
olarak siniflandirilir.

Bu lisans modellerini anlamak ve bunlari is hedefle-
rinizle uyumlu hale getirmek, artik her zamankinden
daha 6nemlidir.

CAD sektort abonelige dayal (kullandikca 6deme)
lisanslara gecis yapmaya devam etmektedir ve
bircok blylk tedarikci halihazirda gecis yapmistir.
OIcekIeneblllr bulut altgaplsmm yayilabilirligi ve
kullanllablhrllgl kalici lisans modellerinden uzaklas-
mayi kolaylastirsa da nihayetinde bu de(_jigikligi
yapmak daha cok bir is karardir. Ayrica abonelik
tabanh SaaS (hizmet olarak yazilim) otomatik olarak
guncellenerek BT maliyetlerini en aza indirir. (2.
bolimde her bir lisans modelinin artilarini ve eksile-
rini kapsamli bir sekilde ele alacagiz.)

Ancak giinimizde piyasada lider CAD sirketlerinden
biri olan SOLIDWORKS®, hem CapEx hem de OpEx
lisans modelleri sunmaktadir. Yukarida da belirtildigi
gibi farkh proje zaman cizelgeleri, bitce kisitlama-

lari ve is hedefleri, lisansli CAD yazilimi edinmeye
iliskin herkese uyan tek bir karar olmasini imkansiz
kilar. Ornegin birkac ayhdina yazilhim kiralayan bir
startup, on yildan uzun sire bir CAD platformunu
standart olarak kullanmis kokli bir firmadan cok
farkli ihtiyaclara sahiptir.

Her iki secenedi de saglayarak SOLIDWORKS, ku-
ruluslara is modelleri icin en iyi olani secme imkani
tanir: aboneligin daha disik pesin maliyeti ve
Olceklenebilirligi veya kalici lisansin uzun vadeli
yatinmi ve guvenligi.

Bu eKitapta asagidaki konulari ele alacagiz:

CapEx ve OpEx Lisans Karsilastirmasi

CapEx ve OpEx'in Stratejik Avantajlari ve
Dezavantajlari

Sirket Buyukligine Gore Dedisen CAD Satin
Alma Trendleri

CAD Lisansi Degerlendirmesi icin Bes Kilit Soru
Stratejik Bakis Acisiyla CAD Lisansi
Amacimiz, mihendislik ve finansal karar alicilarinin
lisans modellerini finansal, operasyonel ve stratejik
bakis acilarindan anlamalarina ve Kkarsilastirmalarina

yardimci olmaktir. Karhliginizi korurken is ve drin
gelistirme hedeflerinizi desteklemek istiyoruz.
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CAPEX VE OPEX LiSANS
KARSILASTIRMASI

Sirketler, kalici lisanslarla (CapEx) sahipligin 6ngorulebilirligini
ve kontrolini mU yoksa abonelik lisanslarinin cevikligini ve
dusUk giris maliyetini mi (OpEx) tercih ettiklerini dederlendir-

CapEx ve OpEx lisans modelleri, sahiplik ve esneklik arasindaki
o6dunlesme dengesini yansitir. Dogru secim; finansal hedefler,
BT kaynaklari ve sirketinizin ne kadar hizli biytyecegine veya

melidir. Her birinin avantajlarini ve dezavantajlarini anlamak,

stratejik yazilim yatinimlarn yapan kuruluslar icin cok énemli-

dir. (Bkz. Tablo 1))

CapEx/kalici lisanslar dogrudan satin alinir ve zaman icinde
amorti edilen uzun vadeli bir varlik olarak degerlendirilir.
Buna karsilik OpEx lisanslar, stre veya abonelik tabanldir ve
uillik butcelerde gerekcelendiriimesi genellikle daha kolay
olan yinelenen bir isletme maliyeti olarak siniflandirilir.

TABLO 1: CAPEX VE OPEX ARASINDAKI TEMEL FARKLAR

dedisecedine dair beklentiler gibi bircok faktore baghdir.

CAPEX (KALICI)

OPEX (ABONELIK)

sermaye harcamasi (varlik) olarak
kabul edilir.

Daha yliksek pesin maliyet.

Sahiplik ve Tek seferlik satin alma. Yinelenen ucret.

Sure Belirli bir yazihm sGrimdndn Kkalic Zaman sinirh yazilim kullanma hakki
kullanim hakki. (ayhk, Gc¢ aylik veya yillik).

Muhasebe Yillar icinde amorti edilen bir isletme gideri olarak kabul edilir.

Uzun vadeli bir varlik yerine daha
kicik dizenli 6demeler.

Yikseltmeler

Taban fiyata dahil degildir.

Ucrete dahildir.

Surekli glincellemeler istege
baglhidir.

ve Destek Giincellemeler/destek icin yillik Kullanicilar, etkin bir abonelik ile
bakim plani gerektirir. gincellemeler, yeni stirimler ve
destek alir.
Zamana Uzun vadede daha disik toplam Daha disuk pesin maliyet ancak
Gore Maliyet maliyet. artan toplam maliyet.
Yaklasik dort ila bes yildan sonra Birkac¢ yilin ardindan Kkalici lisans ve
en ekonomik. bakim maliyetlerini asabilir.
Esneklik ve Sabit lisans sayisi. Olcek biyiitme/kiiciiltme acisindan
Olcekleme Olcek biiyiitme yeni yazilim ve BT ?snekllk.
harcamalari gerektirebilir. Olcek biyitme icin ek BT
Olcek kiciltme daha zordur. Ifagnaklarlna ihtiya¢ yoktur.
Olcek kicultme basittir.
Erisim ve Donanim veya ag lisansli Bulut baglantih (donemsel haric).
Tasinabilirlik sunuculara baghdir. Birden fazla cihazdan erisilebilir.
BT yonetimi pahall ve karmasik Ek Ucret olmadan kolay BT
olabilir. yonetimi.
Nakit Akisi Yuksek toplu 6n 6deme sermaye Aylik 6demelerle sorunsuz nakit
Etkisi bltcelerini etkiler. akisi. Dider yatinmlar icin sermayeuyi

serbest birakir.
Guncellemeler dahildir.




CAPEX VE OPEX'iN
STRATEJiK AVANTAJLARI
VE DEZAVANTAJLARI

Sektorde 6nde gelen CAD tedarikcileri, kalici yazilimdan hiz-
met olarak yazilim (SaaS) modeline gecis yapmaktadir. Yakin
zamana kadar standart olan, CAD yazihimini bir bayi araciligiyla
kalici lisans olarak satin almak, sirket icinde kurmak ve istege
bagl olarak destek icin 6deme yapmakti. Ancak giinimuizde
CAD musterilerinin géz 6ninde bulundurmasi gereken daha
fazla lisans secenedi mevcuttur.

Kalici (CapEx) ve abonelik (OpEx) lisanslarinin avantajlarini ve
dezavantajlarini ayrintilariyla degerlendirmek cok onemlidir.
CAD lisans modellerini dederlendirirken sirketler; maliyet,
esneklik, risk ve uzun vadeli hedeflerle uyum acisindan her
bir modelin artilarini ve eksilerini tartmaldir.

Kalic Lisansin (CapEx) Avantajlarn:

«  Uzun Vadeli Maliyet Tasarrufu: Yazilim bes yil veya
daha uzun bir stre boyunca kullanilacaksa kalici lisans
uzun vadede daha disik maliyetli olabilir cinkd bir
kere yapilan 6deme (ve istede bagli bakim) genellikle
toplam bes yillik es deder abonelik Gcretinden azdir.
Bu, uzun sureli kullanimda daha dUstk toplam sahip
olma maliyeti saglar.

- Sahiplik ve Stabilite: Satin aldiginiz yazihm sGrimand
kullanma hakkina sonsuza kadar "sahip" olursunuz.
Bu, gelecekte butceler daha dar olsa bile araclariniza
ve verilerinize erisimi garanti eder. Bilinen ve istikrarli
bir yazilim ortamini zorunlu degisiklikler olmadan
koruyabilirsiniz. Ornedin bir tasarim firmasi, ihtiyaclarini
karsiliyorsa ek maliyetler olmaksizin birkac yil boyunca
belirli bir SOLIDWORKS surimuyle devam edebilir.

- Varlk Degeri ve Amortisman: Yazilim satin alimi
sermayelestirilebilir. Yazilim lisansi bilancoda bir
varlik haline geldigi ve amorti edilebildigi, dolayisiyla
potansiyel olarak vergi avantajlari sundugdu icin bazi
firmalar CapEx'i tercih eder. Ayrica maliyetin sermaye
harcamasi olarak ele alinmasina da olanak tanir.
Bazi sirketler icin kisa vadeli isletme gideri (OpEx)
butcelerini etkilemek yerine mihendislik veya tasarim
araclari gibi uzun vadeli yatinmlari onaylamak daha
kolay olabilir.

«  Siirekli ®demeler Gerekmez: Bir kez satin alindiginda
kalici lisansin siresi hicbir zaman dolmaz. Bakim icin
6deme yapmayl birakmayi secseniz bile alinan son
strimu kullanma hakkina sahip olursunuz. Bitce
kesintileri nedeniyle yazilima erisimi kaybetme riski
yoktur (ancak yazilim glincellemelerinden feragat
edersiniz).

CAPEX ve OPEX Karsilastirmasi
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Kalici Lisansin (CapEx) Dezavantajlar:

- Yiiksek Baslangi¢ Maliyeti: Bir ekip icin birden fazla
lisans satin almanin énemli pesin maliyeti sermaye
butcelerini zorlayabilir ve yazihm yetersiz kullanildidi
takdirde finansal risk olusturabilir. Yiksek bir baslangic
maliyeti, startup'lar veya sinirli nakit akisi olan kictk
isletmeler icin bir engel olabilir.

. Siirekli Bakim Ucretleri: Yillik bakim genellikle yazilimi
glncel tutmak ve desteklemek icin gereklidir. Bu ek
Gcretler, birkac uil icinde toplam maliyete katkida
bulunur. Bakim hizmetinden vazgecerseniz yazihm
hizla gincelligini yitirebilir ve zaman icinde uyumluluk
sorunlari ortaya cikabilir.

- Daha Az Esneklik: Kalicl lisans satin alindiginda
sermaye buraya baglanmis olur. Mihendislik ekibini
kicultme veua blylk bir projeyi tamamlama gibi
durumlarda ihtiyaclariniz degisirse bu yatirimi geri
alamazsiniz. Kiclltme yapmak zordur ve buydtme icin
yeni sermaye harcamalari gerekir. Aurica ilk yatinmin
halihazirda yapilmis olmasi nedeniyle farkli yazilimlara
gecis yapmak zorlasir. Esnekligin olmamasi hizli dedisen
pazarlarda bir dezavantaj olabilir.

- Teknolojinin Sabitlenmesi: Kalici lisanslar, ytkseltmeler
icin para 6demeye devam etmediginiz sirece
genellikle belirli sirimlere bagh kalmaniza neden
olur. Yikseltmeye devam etmezseniz yeni ozellikleri
veya dosya formati degisikliklerini kacirabilirsiniz.

Uzun sdreler boyunca gincellenmeyen bir kalici lisans
glncelligini yitirebilir veya Gclncl taraf yazihimlarla
uyumsuz hale gelebilir. Ayrica bazi durumlarda, dizenli
olarak yama uygulanmadidi takdirde eski yazilimlari
cahstirmak guvenlik riski olusturabilir.



Abonelik/Sireli Lisansin (OpEx) Avantajlar:

Daha Disiik Pesin Maliyet ve Tahmin Edilebilir
Sirekli Maliyetler: Abonelikler genellikle Uc ayda

bir veua uillik olarak 6dendiginden ilk harcamalar
onemli 6lctde daha azdir. Bu, kiclk ve orta olcekli
isletmeler icin kritik olabilecek giris engelini disUrdr.
Maliyetler zamana yayilir ve bir isletme bitcesi 6desi
olarak daha 6ngorilebilir olur; bu da CapEx yazihim
satin alimlarinda oldugu gibi bliyUk bir maliyet artisi
olmadigindan bltcelendirmeui basitlestirir.

Her Zaman En Son Siriim ve Destek: Canli abonelik
ile en son surimlere, 6zelliklere ve dizeltmelere
otomatik olarak erisebilirsiniz. Ayrn yikseltme
maliyetleri veya buylk strim gecisleri icin planlama
yapmak gerekmez. Yazilim, dizenli cevrimici
glncellemelerle strekli olarak gelisir. Bu ayni
zamanda tum kullanicilarin ayni sirimde calistidi
anlamina gelir ve farkli bolgelere dadilmis ekipler
arasinda is birligini kolaylastirir. Teknik destek
genellikle fiyata dahildir ve ekstra Gcret 6demeden
yardim alinmasini saglar.

Esneklik ve Olceklenebilirlik: OpEx lisanslarinda
esneklik one cikar. Uc ayligina ekstra bir CAD lisansina
mi ihtiyaciniz var? Genellikle bir streli lisans ekleyebilir
ve daha sonra bunu iptal ederek ihtiyaciniz olan
seyler icin yalnizca ihtiyaciniz oldugunda cdeme
yapabilirsiniz. Bu ceviklik, proje tabanli isletmeler
veya dedisken is yUkleri s6z konusu oldugunda cok
degerlidir. Benzer sekilde biyume donemlerinde
buyuk bir sermaye darbesi almadan abonelik
ekleyebilir, 6lcek kiclltme durumunda ise bir sonraki
donglde bazi abonelikleri yenilememeuyi secebilirsiniz.

Bulut ve is Birligi Ozelliklerine Erisim: Bircok modern
CAD aboneligi bulut baglantil 6zelliklerle sunulur.
Ornegin isme kayith kullanici abonelikleri, her yerden
erisim icin bulutta depolanan verilerle birlikte birden
fazla cihazin (ofis bilgisauari, ev dizGstl bilgisayari)
kullanilmasina olanak tanir. Bazi CAD tedarikcileri
bulut depolama veua is birligi platformlarini
aboneliklerle birlikte paket olarak sunar. Bu, is
akislarini gelistirebilir (6r. CAD modellerinin kolay
paylasiimasi, web tabanli gorintileme) ve tesis ici
altyapr ihtiyacini azaltabilir. Esasen SaaS modeli,
genellikle CAD yazilimi lisansinin otesine gecen bir
hizmet ekosistemi icerir.

Muhasebe Avantajlari: Mali acidan bakildiginda,
isletme giderleri sermayeyi baglamadiklari icin

yararli olabilir. Sirketler, yazihima is faaliyetlerine gére
uyarlanan surekli bir masraf olarak kabul ederek gelir
arttiginda daha fazla harcama yapabilir ve gelir akisi
yavasladiginda harcamau kisabilir. Teknoloji son strat
gelistigi icin bircok finansal lider OpEx esnekligini tercih
eder: Sirketler, hizmetleri gerektigi sekilde baslatarak
veya durdurarak, gincelligini yitiren varliklara sahip
olmaya dair daha az risk ile operasyonel harcamalari
kolayca ve hizlica uyarlayabilir. Sirketler ayni zamanda
nakit akisini iyilestirmek ve bitce planlamasini
basitlestirmek icin buyuk pesin yatinmlari sabit,
ongorllebilir ddemelere donusturerek dizensiz
sermaye giderlerinden de kacinabilir.

Abonelik/Sireli Lisansin (OpEx) Dezavantajlari:

Daha Yiksek Uzun Vadeli Maliyet Potansiyeli:
Abonelik, kisa vadede daha ucuz olsa da uzun yillar
boyunca tek seferlik bir satin alma maliyetinden
daha fazlasina mal olabilir. Yukarida da bahsettigimiz
gibi, genellikle yaklasik tc yillik strekli kullanim ile
aboneliklere 6denen toplam tutar kalici lisans ve
bakim maliyetini asabilir. Ornegin, yazilimi 10 yll
kullanmayi planliyorsaniz abonelik toplamda ciddi
oranda daha pahali olabilir.

siirekli 6deme Yikimliiligi: Abonelik durumunda,
6deme yapmauyl birakirsaniz yazilima erisimi
kaybedersiniz. BUtce kesintisi olursa veya bir

proje finansman saglanmadan duraklatilirsa bu
"yazihm kiralama" yonu riskli olabilir: Araclariniza
erisemeuyebilirsiniz ve elinizde artik deder de olmaz.
Bes uil boyunca 6deme yapmis olsaniz da somut
yazilim Urunleriniz olmaz. Bazi musteriler ddeme
yapmaya devam etme konusunda eli kolu bagli
gibi hisseder, bu da fiyatlar artarsa veya yazilim
beklenenden daha az kullanilirsa sinir bozucu olabilir.

Tedarikciye ve internete Bagimhlik: Ozellikle bulut
tabanli SaasS sz konusu oldugunda, tedarikcinizin
hizmetinin kullanilabilirligine bel baglarsiniz. Tedarikci
tarafinda bir aksaklik veya internet baglantisi kesintisi,
calismanizi sekteye ugratabilir. (Bircok CAD abonelidi
yerel olarak yuklenmis yazihmlar kullanmaya devam
etse de bulut lisansiicin dizenli internet dogrulamasi
gerekir.) Ayrica guncellemeler strekli olarak kullanima
sunuldugundan, tedarikci gincellemelerinin is akisinizi
kesintiye ugratmayacagina guvenmeniz gerekir cinku
yeni bir surimu ne zaman kullanmaya baslayacaginiz
konusunda daha az kontrol sahibi olabilirsiniz. Bir
abonelik bulut depolama alant iceriyorsa tedarikcinin
guvenlik ve veri ilkelerinin gereksinimlerinizi
karsiladigindan emin olmaniz gerekir.

Muhasebe ve Bitce Rlgisi: Bazi kuruluslarda isletme
bitcelerini artirma konusunda kisitlamalar s6z
konusudur. OpEx esnekligi konusunda madalyonun
diger tarafinda, her yil gerekcelendirilmesi gereken
uinelenen bir masraf satir vardir. Tedarikciler zaman
zaman fiyat ytkseltip indirimleri sonlandirirsa
abonelik maliyetleri zaman icinde ytkselebilir.
Aurica bir kez 6demesini yaptiginiz bir varligin
aksine, toplam masraf es deder bir varligin satin
alim maliyetini asarsa OpEx harcamalari inceleme ile
karsi karsiya kalabilir. Fazla nakit parasi olan sirketler,
surekli kiralama taahhidinde bulunmak yerine bir
varhida yatinm yapmayl (CapEx) ve bilanco Gzerinde
gosterilecek bir seye sahip olmaui tercih edebilir.

Ozet olarak CapEx/kalici lisanslar, dzellikle de yatirim yap-
mak icin sermayesi olan ve uzun vadede maliyet verimlilidi,
tam sahiplik ve istikrarli ortamlar arayan kuruluslar icin avan-
tajlidir. Ote yandan OpEx/abonelik tabanli lisanslar; esneklik,
ilk etapta uygun maliyet ve en son teknolojinin kullanimini
garanti etme konusunda mUkemmeldir. Karar genellikle
finansal yaklasiminiza ve ekibinizin gunlik operasyonlarda
muhendislik yazilimlarini nasil kullandigina baghdir.



SIRKET BUYUKLUGUNE GORE DEGISEN CAD SATIN ALMA

TRENDLERI

Kalici lisanslardan abonelik lisanslarina gecis, CAD yazilimi satin alma modelleri degistikce kiclk isletmeler ve startup'lar ile orta

Olcekli sirketler ve buyuk isletmeleri farkli sekilde etkiler.

Kiiclik isletmeler ve Startup'lar

KlcUk firmalar, yiksek pesin maliyetler nedeniyle gecmisten
bu yana Ust dizey CAD yazilimlarini satin almakta zorlanmis-
tir. Birkac kalici lisans satin almis ve ylUkseltmelerin Gcretini
6dememek icin eski sirimleri olabildigince uzun stre kullan-
mis veya daha ucuz alternatifler tercih etmis olabilirler.

GUNUMUzUN satin alma modelleri, profesyonel CAD araclarini
daha erisilebilir hale getiren abonelik tabanli lisans ve hatta
kisa sureli lisanslarla kiclk olcekli isletmeler ve startup'lar icin
son derece avantajlidir. Ornegin bir startup, SOLIDWORKS'e
yalnizca birkac ayligina abone olabilir veya kicik bir makine
atolyesi, pahali bir sermaye harcamasi olmadan yillik abone-
ligi sirdurebilir. OpEx modellerinin daha duslk pesin masrafi,
startup'lar ve surekli degisen sirketler icin giderek daha cazip
hale gelmektedir.

Sonuc olarak, kuclk isletmelerin daha blylk sirketlerle ayni
yUksek kaliteli CAD'i kullanma (yeni isler icin rekabet ederken
blGyulk bir avantajdir) ve ihtiyac duyduklar sey icin yalnizca
ihtiyac duyduklari sire boyunca kademeli olarak 6deme
yapma sansi daha ylksektir. Burada 6din verilen nokta, arac-
larinin etkin kalmasi icin yinelenen masraflardir. Bir diger gizli
o6dunlesme de sudur: Birinci sinif CAD araclarini 6grenmek,
pazarlama kampanyalarinda gecen "kullanimi kolay" ibareleri-
ne ragmen, goz ardi edilemeyecek bir caba gerektirir.

orta Olcekli Sirketler

Gecmiste, orta olcekli isletmeler genellikle temel kullanicilar
icin kalici lisanslar satin alip yillik bakim icin 6édeme yapardi
ve bu da talebin belirli bir yilda artacagini veya azalacagini
bilmeden gelecekteki blytimeuyi tahmin etmelerini ve yeterli
lisans satin almalarini gerektirirdi. Bazilari, zarar yillarinda
bakim Gcretlerinden kacinmak icin yUkseltmeleri geciktirir ve
eski yazilimlarla calisirdi.

GUnUmMUzde orta olcekli firmalar, abonelik modellerini kullan-
ma konusunda daha ciddi olsa da bazilari hibrit bir yaklasim
benimsemektedir. Ornedin bir sirket, genisletme veya yeni
projelerin ihtiyaclarini karsilamak icin yeni lisans abonelikleri
satin alirken bazi eski kalici lisanslari stirddrebilir. Ancak kilit
nokta maliyet kontrolidur. Bu nedenle sirketler, OpEx mali-
yetlerini yonetmek Uzere sabit fiyatlandirmayla cok yillik
abonelik anlasmalari icin pazarlik yapabilir.

Su anki egilim net bir sekilde yonetim kolaylidi icin abonelik-
lere yonelse de bunun arkasinda genellikle sirket ici finansal
bir tartisma bulunur: Bazt yazilimlart sermayeye cevirmeli
miyiz yoksa hepsini giderlestirmeli miyiz? Uygun sermaye-
ye sahip bazi orta olcekli firmalar, gecici ihtiyaclara yonelik
aboneliklerle birlikte uzun vadeli kullanicilar icin birkac kalici
lisans satin almauyi tercih edebilir.

Biyik Kuruluslar

BUyuUk kuruluslar geleneksel olarak ozel BT ekipleri tara-
findan yonetilen cok sayida kalici lisans satin alirdi ancak
OpEx tabanli aboneliklerin populerligi gittikce artmaktadir.
Kurumsal sézlesmeler isme kayitlh kullanici modellerine
odaklanarak tim muhendislerin en son strimu kullanmasini
saglayabilir. Bu, uyumluluk sorunlarini ortadan kaldirir ve is
birligini gelistirir. Abonelikler ayrica dlceklenebilirlik sunar.

Bir proje icin bir yil boyunca 50 CAD lisansi gerekiyorsa
planlanmamis 6nemli CapEx gerektiren veya ekipleri cok az
sayida lisansi paylasmaua zorlayan kalici modellerin aksine
bu lisanslari gecici olarak eklemek kolaydir.

CAD yazilimlari icin OpEx'e gecis yapmak butceleme avan-
tajlari saglar ancak ayni zamanda tedarikcinin fiyatlarina ve
Grdn yol haritasina olan bagimhligr da artirir. Daha blyUk
firmalar, gincellemelerin devam edecedine ve maliyetlerin
artmauyacadina givenmeuye ihtiyac duyar. Bazilari, pazarlik-
larda koz olarak tedarikci degistirme tehdidini kullanir. ironik
bir sekilde abonelik modelleri, en azindan teoride bunu
kolaylastirir. Ancak pratikte veri gocl blylk bir engel olmaya
devam etmektedir.

Her olcekten isletme, deder hakkinda daha fazla soru sormak-
tadir: CapEx modelinde bir kez 6deme yapmak ve yazilimi on
Uil kullanmak yerine, yazilim ve gincellemelerinin OpEx mode-
lindeki strekli maliyete dedip dedmedigini artik yillik olarak
degerlendirebilirler. Bu durum, ister istemez yazilim tedarikcile-
rine, musterilerine strekli olarak kullanici Gretkenligini artiracak
ve kari olumlu yonde etkileyecek yiksek dederli yazihm gelis-
tirmeleri saglamalari icin makul bir baski uygulayabilir.

Aurica, kiclk ve orta olcekli sirketlerin bazen OpEx yerine
CapEkx olarak kullanilmasi gereken sermaye destedi aldigi
unutulmamalidir. SOLIDWORKS'Un mevcut lisans modeli her iki
yaklasimi da destekler ve ekiplere yazilim satin alimlarini finan-
sal stratejileriyle uyumlu hale getirmeleri icin esneklik sadlar.



CAD LiSANSI DEGERLENDIRMESI ICIN BES KILiT SORU

CAD yazilimi icin lisans seceneklerini dederlendirirken mihendislik veya tedarik liderleri fiyattan daha fazlasini géz énidnde
bulundurmalidir. Sirket ici paydaslarinizin yani sira CAD tedarikcilerine sorulacak asadidaki kritik sorular, bilgiye dayal bir karar

vermenize yardimci olacaktir.

1. Hangi Lisans Modelleri Mevcut?

Tedarikci kalici lisans mi, abonelik tabanli lisans mi veya her
ikisini de mi sunuyor? Her ikisi de varsa beklenen kullanim
suresi boyunca maliyet farki nedir (6r. Uc yillik veya bes yillik
karsilastirma)? Ornedin SOLIDWORKS, hem dénemsel hem de
kalici lisans sunarken dider bircok CAD tedarikcisi artik yalnizca
abonelik sunmaktadir. Tedarikciden mevcut tim lisans sece-
neklerini netlestirmesini isteyin ctnkd bu ayrintilar pazarlik ve
blitce stratejinizi belirler.

2. Aboneliklerin Yapisi Nedir?

Abonelik (OpEx) modeli aylik, uillik veya cok uillik mi? Egitim,
destek, bulut depolama alani veya izleuiciler gibi ekstra
araclar dahil mi? Yenileme kosullariyla ilgili olarak: Fiyat sabit
mi yoksa yildan yila dedisebilir mi? Daha fazla ozellik ekleyen
farkl abonelik seviyeleri hakkinda bilgi alin. Ayni fiyata daha
fazla abonelik veya daha uzun sire satin alirken daha yiksek
bir seviye icin pazarlik yapabilir misiniz? Beklenmedik fiyat
artislarindan kacinmak icin Gc yilhk Gereti sabitlemenin ise
yarayacagini unutmayin.

3. Lisans Tasinabilirligi ve Paylasimi Nasil isler?

Yazilimi kimlerin kullanabilecegini, nerede kullanabilecedini
ve lisans kurulumunun 6zellikle insanlar uzaktan veya farkl
ofislerden calisiyorsa ekibinizin calisma bicimine uygun olup
olmadidini anladidinizdan emin olun. Lisans tek bir kullani-
ciya (isme kayitll) veya bir makineye mi bagl, yoksa yuzer
bir ag lisansi mi? isme kayitlh kullanici abonelikleri icin bir
kullanici iki cihazda oturum acabilir mi veya ikinci bir kurulum
icin evde kullanim hakki mevcut mu? Yizer ag lisanslari icin
(SOLIDWORKS kalici kurulumlarinda yaugindir) kullanicilarin
lisansi nasil teslim alacagini netlestirin.

4. Yenilemedigimiz Takdirde Ne Olacak?

Abonelik secmeden 6nce yenilemedidiniz takdirde ne ola-
cadini sorun. Dosyalari agmaya veya gortntilemeye devam
edebilir misiniz? Yetkisiz kullanim suresi veya ueniden etkin-
lestirme secenedi var mi? Bulut tabanh araclar icin ttm CAD
verilerini standart formatlarda disa aktarabildiginizi dodrula-
uin. Dosyalar tabii ki sizindir ancak etkin bir lisans olmadan
bunlarr acabilecek misiniz?

5. Lisans Aktarima veya Genisletme Politikasi Nedir?

Kalici lisanslar icin aktarilabilirlik hakkinda bilgi alin: Baska bir is
birimine aktarilabilir mi? Bazi lisans s¢zlesmelerinde aktarim-
larla ilgili kisitlamalar vardir. Abonelikler icin donem ortasinda
daha fazla kullanici ekleme veya yenileme sirasinda lisanslari
kaldirma hakkinda bilgi isteyin. Ekibiniz uluslararasi olarak
faaliyet gosteriyorsa bir bolgede satin alinan lisanslarin baska
bir bélgede kullanilip kullanilamayacagini sormayi unutmayin.
Bircok tedarikci kuresel ekipler arasinda esneklidi sinirlayabilen
bolgeye, Ulkeye veya sahaya 6zel lisans kisitlamalari uygular.

Sirketinize ozel sorularla birlikte bu sorulari sorarak, CAD
lisans seceneklerinin pesin maliyetleri ve 6zellikleri hakkinda
net bir fikir edinmenin yani sira tedarikcinin ortaklik yakla-
simi ve esnekligi hakkinda da bilgi edinirsiniz. CAD yazilimi
genellikle hem para hem de sirec acisindan uzun vadeli bir
yatinm oldugundan, sirketinizin finansal modeline (CapEx
veya OpEX) uyan ve ihtiyaclariniza gore olceklenen bir lisans
modeli istersiniz. Ayrica dogru araclarla basarinizi destekle-
uecek bir tedarikci istersiniz.




STRATEJiIK BAKIS ACISIYLA
CAD LiSANSI

Dogru CAD lisansi modelini secmek yalnizca maliyet ile ilgili
degildir; ayni zamanda stratejik uyumla da ilgilidir. CapEx (kali-
c1) ve OpEx (abonelik) modelleri arasindaki karar, sirketinizin
araclara nasil yatinm yaptidini, nakit akisini nasil yonettigini,
biytumeye yonelik nasil planlama yaptigini ve dedisime nasil
uyum sagladigini yansitmalidir. Kalicl lisanslar, dnceden yati-
rim yapabilen ve istikrar tercih eden sirketler icin sahiplik ve
uzun vadeli tasarruflar sunar. Abonelikler, hizla 6lceklendirme
veua gecis uapmasi gereken ekipler icin esneklik, 6ngordlebilir
harcamalar ve her zaman glncellenen araclar sunar.

Hicbir model, evrensel olarak digerinden daha avantajli degildir.

Dogru secim; isletmenizin boyutuna, bitce onay slrecinize, BT
stratejinize ve sirketinizin Grin gelistirme yaklasimina baghdir.
Hibrit yaklasimlar, 6zellikle temel kullanicilar icin uzun vadeli
istikrari kisa vadeli ihtigyaclar icin esneklikle dengelemek iste-
yen orta Olcekli firmalar icin giderek yayginlasmaktadir.

CAD tasarimlari nasil gelisiyorsa lisans yaklasiminiz da ayni
sekilde gelismelidir.

Yazilim tedarikcileri bulut oncelikli, abonelik tabanli modelleri
tanitmaya devam ederken bir secenede baglanmadan once
dogru sorulari sordugunuzdan emin olun. Lisans yapisini,
yenileme politikalarini, yenilemediginiz takdirde veri erisi-
mini ve modelin ister bir ofiste ister bircok farkli konumda
ekibinizin is akisini ne kadar iyi destekledigini géz énunde
bulundurun.

Hepsinden dnemlisi, mevcut gereksinimlerinize uygun olmakla
birlikte gelecekte bliytmeuyi de destekleyen bir CAD lisanslama
modeli secin. Bugin verecediniz iyi bir karar bltcenizi koru-
yabilir, ekibinizin verimini en Gst dizeye cikarabilir ve yazihm
yatinminizin is hedeflerinize ayak uydurmasini saglayabilir.

Stratejiniz lisans modelinize degil, lisans modeliniz stratejini-
ze hizmet etsin.

Dassault Systeémes, insani ilerlemeyi hizlandiran ve
kolaylastiran bir aracidir. Sirket, 1981 yilindan bu yana
tiketiciler, hastalar ve vatandaslar icin gercek yasami
iyilestirmek amaciyla sanal diinyalara 6nciiliik etmektedir.

Her olcekten ve cesitli sektorlerden 370 bin musteri, Dassault Systemes'in
3DEXPERIENCE platformu ile birlikte is birligi yapabilir, hayal edebilir ve anlamli
etkilere sahip surdtrulebilir yenilikler olusturabilir.

Daha fazla bilgi icin su adresi ziyaret edin: www.3ds.com.

3DEXPERIENCE

Avrupa/Orta Dogu/Afrika Asya/Pasifik

Kuzey ve Giiney Amerika
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ullanmak icin acik yazili

e/veya diger Ulkelerdeki alt kuruluslarinin ticari markalan ya da tescilli ticari markalanidir. Diger tom ticari markalar, ilgili sahiplerinin mulkiyetindedir. Dassault Systémes veya alt k
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(Societas Europaea) olan Dassault Systemes ya da Amerika Birlesik

Dassault Systemes
10, rue Marcel Dassault

Dassault Systemes
17F, Foxconn Building,

Dassault Systemes
175 Wyman Street

CS 40501 No. 1366, Lujiazui Ring Road Wwaltham, Massachusetts
78946 Vélizy-Villacoublay Cedex Pilot Free Trade Zone, 02451-1223
Fransa Sanghay 200120 ABD
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